Resenhas

Educacao Financeira em trés versoes

PAI
Rico

PAI

Pobre

Sompar T. Kisssas
Sanes L lucmn

Se o conhecimento bastasse
para mudar a vida das pessoas,
todos os que lessem livros sobre
regimes ficariam automatica-
mente magros. Nao é o que acon-
tece, pois a teoria é uma coisa e a
pratica é outra.

De forma semelhante, os livros
de educagio financeira nao devem
ser lidos como a busca da solugéo
magica e indolor da obtenc¢do do
dinheiro facil. Servem para criar
condi¢oes para fazermos uma
avalia¢do critica de nossa relagdo
pessoal com o dinheiro.

Quando tratamos da questdo
do dinheiro, muitos de nds ja
temos as nossas proprias abor-
dagens e cada um acha que sua
visdo é a melhor existente. Tratar
com dinheiro é algo muito pesso-
al, onde cada um possui diferen-
tes escalas de valor.

Em nossa empresa, muitos de
nos situamo-nos na mesma fai-
xa salarial, no entanto cada um
utiliza o dinheiro de forma dife-
rente e consequentemente com
patrimonios bem diferentes. Uns
vivem pendurados em dividas no
cheque especial, outros possuem
casa propria, um outro imovel
na praia ou no sitio e assim por
diante.

Um dos livros considerados
classicos na educagio financeira
é o “Pai Rico, Pai Pobre” de Ro-
bert Kiyosaki e Sharon Lechter,
publicado em 1998 e com mais
de nove milhdes de exemplares
vendidos no mundo.

Este livro, pelo menos, ajuda
a entender porque a maioria de
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nés nao é rica. Certos paradig-
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mas de vida, passados através de
nossa familia, sdo quebrados por
Kiyosaki. Um deles é: “va para a
escola, tire boas notas para que
possa conseguir um emprego
bom e seguro”

“Pai Rico, Pai Pobre” ensina
que a regra nimero um para se
entrar no mundo dos ricos é en-
tender que as pessoas ricas com-
pram ativos, enquanto os pobres
e classe média compram passivos.
Para isto basta saber a diferenga
entre ativos e passivos.

Um ativo é algo que poe di-
nheiro no meu bolso, enquanto
passivo é algo que tira dinheiro
do meu bolso.

Esta nogdo extremamen-
te simples é de dificil execugdo
em nosso mundo capitalista de
consumo desenfreado de coisas
efémeras. Quando recebemos
um dinheiro extra, criamos uma
série de necessidades, antes nao
existentes, como um celular com
camara digital, um carro flex,
um computador de méo, um
tocador de MP3, um Notebook,
uma TV de Plasma, etc. Muitos
destes produtos fornecem prazer,
conforto e status, mas ndo geram
dinheiro. Ao contrario, alguns s6
criam despesas e depois de com-
prado, o seu preco so tende a cair.
Sao estes tipos de produtos que
seduzem as classes média e po-
bre, tornando-os mais pobres.

E da até para justificar este
consumismo em todas as faixas
etdrias, lembrando um ditado
que diz que a tnica diferenca en-
tre um adulto e uma crianga é o
preco dos brinquedos.

Neste “canto da sereia’, o que
o marketing tanto propaga é que
o consumo ¢ igual a felicidade.
Assim muitas pessoas sdo sedu-
zidas por produtos como credid-
rios pessoais espalhados em cada
canto da cidade, cheque especial,
cartdo de crédito e entram na
“corrida dos ratos”, onde a vida se
resume ao pagamento de dividas
€ contas.

Um rico altera a ordem dos
acontecimentos da classe média
e dos pobres, pagando primeiro
a si mesmo, recolhendo os frutos
e depois esbanja em consumo. O
pagar primeiro a si mesmo ¢ um
ensinamento recolhido por Kiyo-
saki num outro livro de educagao
financeira, chamado o “Homem
Mais Rico da Babilonia”, de Ge-
orge Clason.

Neste livro, Clason ensi-
na-nos que pagar primeiro a si
mesmo ¢é reservar 10% de nosso
salario para aplicar em outros
investimentos. E fala, que todo
mundo pode comegar a fazer isto
independente de sua atual posi-
¢do financeira e que esta parte
reservada ndo fara falta. Na vida,
como no jogo “Banco Imobilid-
rio’, todos comegam nas mesmas
condigdes financeiras, mas a me-
dida que o jogo se desenrola, al-
guns comec¢am a ficar mais ricos
que outros.

Esta forma de pensar também
se fez presente no classico livro de
Max Weber, “A Etica Protestante
e o ‘Espirito’ do Capitalismo”, lan-
¢ado em 1904-05. Para delinear o
“Espirito” do Capitalismo, We-
ber cita um sermao de Benjamin
Franklin, que contém a mesma
filosofia dos modernos livros de
educagio financeira. Para ilustrar
este “espirito” citamos um trecho
deste sermao de Franklin: “Lem-
bra-te que o dinheiro é procriador
por natureza e fértil. O dinheiro
pode gerar dinheiro, e seus reben-
tos podem gerar ainda mais, e
assim por diante. Cinco xelins in-
vestidos sdo seis, reinvestidos sdo
sete xelins e trés pence, e assim por



diante, até se tornarem cem libras
esterlinas. Quanto mais dinheiro
houver, mais produzird ao ser in-
vestido, de sorte que os lucros cres-
cem cada vez mais rapido. Quem
mata um porca prenhe destréi
sua prole até a milésima geragdo.
Quem estraga uma moeda de cin-
co xelins, assassina (!) tudo o que
com ela poderia ser produzido: pi-
lhas inteiras de libras esterlinas”.

Muitas vezes no Brasil, este
“Espirito” do Capitalismo é enca-
rado quase como uma heresia dos
ndo-catolicos. Em nosso pais, é
freqiiente associar temas como di-
nheiro e riqueza com corrupgio,
roubo, impurezas, materialismo,
pecado, sujeira, etc. Ja umas nade-
gas de fora ndo parecem provocar
as mesmas reagoes.

De forma humorada e des-
pretensiosa, os “Axiomas de Zu-
rique”, de Max Gunther, relata
como pensam os especuladores
da Suica. Isto mesmo, os espe-
culadores e nao os investidores,
como o proprio autor diz. Para
entender este quebra cabega,
basta citar que a Suiga, com uma
area menor que o estado do Rio
de Janeiro, sem um centimetro
de litoral, sem petrdleo para ser
explorado, nem foi objeto de de-
sejo por invasores das guerras
européias. Apesar destas condi-
¢Oes ambientais desfavoraveis, os
suicos estdo entre as pessoas mais
ricas do mundo. A resposta para
isto é porque os suicos apostam
para ganhar, através da exposi¢do
e administragdo de riscos. Nao se
trata da velha férmula magica e
sim de uma filosofia de vida.

No livro de Gunther, diz que
ficar somente poupando nao
tem graga alguma e o diverti-
do é correr riscos. A imagem
do poupador é associado com o
mesquinho e pdo duro, que eco-
nomiza até na passagem de Oni-
bus. Gunther nos diz que poupar
nunca levard a pessoa a ficar rica
e, assim, ninguém fica rico pou-
pando o salario. O salto ocorre
quando se aplica o que se poupou

em algo que se gere mais ativos e
isto ¢é feito correndo-se riscos. O
problema é que muitos querem
se enriquecer sem esforco e dor
de cabeca, sendo muito sedutor
ter o sonho de ganhar na Mega-
Sena. S6 que isto ndo é correr ris-
co, pois aposta-se muito pouco
para ganhar muito. Conseqiien-
temente as chances de ganhar sdo
praticamente iguais a zero.

O que a maioria das pesso-
as quer em primeiro lugar é ter
conforto e seguranca. Ou seja,
nio querem se submeter a riscos
e assim eliminam a possibilidade
de se tornar ricos.

Os conselheiros financeiros de
jornais, revistas e radios dizem-
nos para diversificar os investi-
mentos de modo a nos prevenir
da volatilidade dos investimen-
tos. Ja os Axiomas nos dizem que
se fizermos isto nunca seremos
ricos. E assim nos recomenda a
colocar todos os ovos numa sé
cesta e ficarmos de olhos bem
atentos nesta unica cesta.

Os “Axiomas de Zurique” de-
bocham de todos os oraculos
financeiros que julgam poder
enxergar o futuro, fazendo corre-
lagdes de causas e efeito e encon-
trando justificativas para tudo.

Por exemplo, temos este tre-
cho do livro que ilustra esta ilu-
sao de correlagio e a ilusdo de
causalidade:

“Tem aquela velha piada do
camarada que ficava todos os dias
na mesma esquina, acenando os
bragos e emitindo gritos estranhis-
simos. Um dia um guarda vai ld e
pergunta do que se trata:

- Estou mantendo as girafas
longe - diz o sujeito.

- Mas nunca apareceram gira-
fas por aqui - retruca o guarda.

- Pois é, tenho trabalhado bem,
ndo tenho?

E uma caracteristica das men-
tes até mais racionais perceberem
relagoes de causa e efeito onde ndo
existem. Quando necessdrio, nds
as inventamos.”

O ultimo Axioma de Zurique

refere-se ao Planejamento e diz o
seguinte: “Planejamentos a longo
prazo geram a perigosa crenga de
que o futuro estd sob controle. E
importante jamais levar muito a
sério os seus planos a longo prazo,
nem os de quem quer que seja’.

Este Axioma é um exemplo
bem atual e cruel para aqueles
que acreditaram na imutabili-
dade dos planos de aposenta-
doria. Hoje, no mundo e néo s6
na Sabesp, os planos de aposen-
tadoria estdo migrando do tipo
de Beneficio Definido para o de
Contribui¢do Definida. Quem se
prendeu demais neste plano, dei-
tou raizes onde néo devia.

O que os livros de educagio
financeira podem fazer é pelo
menos nao deixar as pessoas mais
pobres do que ja sdo. Além disso,
estes livros de educacio financeira
nos ensinam que quem deve cui-
dar do nosso dinheiro somos nds
mesmos e ninguém mais. Néao
adianta repassar esta tarefa para
um gerente de banco ou para um
fundo de pensdo de previdéncia
privada, pois podemos ter surpre-
sas no futuro.

Muitos dos diversos conselhos
dos livros de educa¢do financei-
ra podem ser auto-contraditd-
rios, revelando que mexer com
dinheiro é algo muito pessoal e
subjetivo. Estes conselhos sdo
disponiveis para quem quer
mudar sua visdo de “jogo” e s6
aqueles que se dispoe a mudar é
que captardo a mensagem. Como
num supermercado, cada um
monta sua cesta basica e escolhe
as suas prioridades de abasteci-
mento, de modo a se prevenir de
um futuro muito incerto. E neste
supermercado da vida, a virtude
estd no meio dos extremos entre
ser mesquinho, como o velho pao
duro do conto de natal de Char-
les Dickens e o esbanjador, como
no conto da cigarra e a formiga
de La Fontaine.
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